
pay›n›z›n olabilmesi için, krize ald›rmadan
yat›r›m yapman›z gerekir.”

Cüneyt Solako¤lu’nun konuflmas›n›
tamamlamas›n›n ard›ndan, RODER’in
Römork Projesi’ne kat›lan tafl›mac› firmalara
plaket verildi.

Toplam hacmi 600 yar› römorka ulaflan
ve 16 milyon Euro yat›r›m tutar› olan
RODER’in kombine tafl›mac›l›¤› daha da
verimli hale getirmek için gelifltirdi¤i Römork
Projesi’nden; flimdilik 150 uluslararas›
tafl›mac› firma yararland›.

gün ifller düze ç›kt›¤› zaman, sizin de bu
ticarette pay›n›z›n olabilmesi için, krize
ald›rmadan yat›r›m yapman›z gerekir. Biz
bunu yapt›k. Peki vizyonumuz ne? Size
söyleyeyim: Biz, RO-RO ile araçlar›n 75 bin
tanesini tafl›yoruz. Kalan 75 bin tanesi de
karadan gidiyor. Bu araçlar, Edirne’den
geçerek, Bulgaristan’› afl›p, oradan
Yugoslavya’y› afl›p, H›rvatistan, Slovenya
ya da Romanya ve Macaristan derken
s›¤mayacak. Bulgaristan, ‘beni haftasonlar›
rahats›z ediyorsun’ diyecek.

Oysa, nakliye devam edecektir. Enka,
ihracat›n› ve ithalat›n› yapacak. Enka’n›n
yükünü tafl›rsan›z siz tafl›yacaks›n›z.
Tafl›mazs›n›z, tafl›yabilen tafl›yacak.
Dolay›s›yla bu yar›fltan kopmamak esast›r.
Bu yar›fltan kopmamak için de sadece firma
olarak, problemlerinizi tek bafl›n›za çözüp,
senetlerinizi çeklerinizi halledip, gerekli
paray› kasaya koyup, huzur içinde eve
gitmek de¤ildir. Bu vizyon de¤ildir. Çünkü
nakliyeciler tek tek de güçlüdürler. Ama bir
araya geldikleri zaman, nakliyecinin karesi
kadar güçlüdürler. Nas›l güçlüdürler? Ben
çok itibarl› firmam› getirip, Enka ile bir
pazarl›¤a oturtsam ve dünyan›n en maharetli
tüccar› da olsam, Enka’y› bu fiyata, bu
flartlara getiremem. Bu ticaretin do¤as›nda
vard›r. Ticaretin kanunlar› yeniden yaz›lmaz.
Amerika’da bunu yazmaya kalkt›lar. Ça¤d›fl›
olmamak ve globalizasyon ad›na birden
bire dev firmalar evlendiler. Ticaret, kural›n›
tan›mayan› hiç tan›maz. Bugün evlenen
firmalara bak›n, dünya çap›nda firmalard›r.
Her birinin evlil i¤i, binlerce saatl ik
mühendislik hesaplar›na göre yap›lm›flt›r,
ancak yürümüyor. Ticaret, havadaki kuflu
iflaret etmek de¤ildir. Ticaret, av›n› bulmak
ve üstüne kararl›l›kla gitmektir. Ticaret ne
yapaca¤›n› bilmektir ve vizyonunu çizmektir.
Ben, ticaret dersini Türkiye’de 30 seneye
yak›nd›r tan›d›¤›m en büyük tüccardan
ald›¤›m için çok mutluyum. Bunu böyle
biliyorum. Teoride kaybedilecek, ‘Bsec Urta’
denilen topluluklarda kaybedilecek zaman›m
yok. Benim, Hindistan’›n Avrupa’ya tafl›nacak
mal›na talep olacak gibi uçuk-kaç›k bir fikrin
peflinde koflacak zaman›m da yok. Benim
vizyonum burada… Bugün 600 adet
römorkun al›m›n› yap›yoruz. Bu hiçtir. Amaç
m›d›r? De¤ildir ama 600 adet, kap›y›
açmakt›r. Aç›lan bu kap›dan, daha nice 600
yar› römork ç›kacakt›r. Türkiye, kombine
tafl›mac›l›¤› ö¤renecektir. Türkiye en
ça¤dafl aletlerle, en ça¤dafl mesleki
olanaklarla, Avrupa’daki nakliyecilere kök
söktürecektir.

vererek, alabilece¤i bir yak›nl›¤a
geldi. Belki bir baflka grup, bir
baflka müessese ya da imalatç›
bu ç›tay› biraz daha afla¤›ya
indirir -bir anlamda yükse¤e
ç›kart›r-, ve 25 bin Euro, 22 bin
Euro’ya iner. Zaten bizim
sektörün ihtiyac› 600 tane römork
de¤ildir. Sektörün ihtiyac› on
binlerce yar› römorktur. Bunlar
yenilenecektir. Benim flirketimin
‘jumbo’ tabir etti¤imiz yar›
römorklar› var. Ancak teknolojik
olarak eskidi¤i için, flimdi
koyacak yer bulam›yoruz. Bu
koflullarda yeni teknoloji ürünü
bir yar› römorka sahip olma
olana¤›n› RODER sa¤lad›. Bu,
bir anlamda RO-RO projesinin
bir  halkas›n› teflki l  eder.

Günlere t›kan›p kalan insan,
vizyonu olmayan insand›r. Bunlar›
aflmak gereki r .  A¤ustos
depremiyle bafllayan üç senelik
kabus senaryosu içinde, UND
RO-RO flirketleri hayat›n›n en
büyük yat›r›m›n› yapt›. Bugün
herhangi bir sanayici için dahi
çok büyük say›labilecek, 175
milyon dolar peflin bedelli,
yat›r ›ma imza att›.  Krizler
ola¤and›r, arada-s›rada gelir. Bir
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Es en Kunt sa l ’ › n  ko nufl mas ›n ›
tamamlamas›n›n ard›ndan kürsüye gelen
RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt
Solako¤lu; Enka’y›, sektör olarak çok
yak›ndan tan›d›klar›n› belirterek,  flunlar›
söyledi:

“80’li y›llarda 24 Ocak Kararlar›’yla Türkiye
gözünü d›flar›ya dikip, komflular›yla gerçek
anlamda ticarete bafllad›¤› zaman, Enka da
sermaye flirketi olarak çok önemli görevler
yapm›flt›r.

Nakliyecili¤e ilk bafllad›¤›m y›llarda biz
yükü, tonlarla de¤il, bin tonlarla tafl›rd›k. O
zamanlar ihracat seferberli¤i söz konusuydu.
Enka yetkilileriyle, o dönemler müthifl bir
kofluflturma içinde, uyumlu günler yaflam›flt›k.

Türkiye’nin gerçek anlamda, bugünkü
komflular›ndan ekonomik olarak farklar›n›
yaratan o bayrak koflusunda, ilk h›zl›
koflucular o zamanki nakliyeciler ve ihracata
meyletmifl sanayicilerdi. O günleri hat›rlamak
bile hofl oluyor.”

“Hikayelere Doyduk”

RODER’in Römork Projesi’ni de¤erlendiren
Solako¤lu, söz konusu projenin asl›nda RO-
RO Projesi’nin bir parças› oldu¤unu belirtti.
RODER’in ne istedi¤ini bilen ve ayaklar› yere
basan bir projeyi ortaya koydu¤una dikkat
çeken Cüneyt Solako¤lu, flunlar› söyledi:

“Hepimiz belirli aflamalardan geçmifl,
belirli mesleki tecrübeleri yaflam›fl, art›k

masalarda konuflulan hikayelere
doymufl, tüccar insanlar›z.
Tüccar insanlara, daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz
ve ifl bitireceksiniz. Biz, Say›n
Saffet Ulusoy’dan ö¤retiyi böyle
ald›k.” dedi.

Dünyada ticaretin kanunlar›n›n
yeniden yaz›lmad›¤›n› söyleyen
Solako¤lu,

“Ticaret, havadaki kuflu iflaret
etmek de¤ildir. Ticaret, av›n›
bulmak ve üstüne kararl›l›kla
gitmektir. Ticaret ne yapaca¤›n›
bilmektir ve vizyonunu çizmektir.”
dedi.

Konuflmas›nda UND RO-RO
‹flletmeleri’nin yapt›¤› yat›r›mlara
da de¤inen Solako¤lu, sözlerini
flöyle sürdürdü:

“A¤ustos depremiyle bafllayan
üç senelik kabus senaryosu
içinde, UND RO-RO flirketleri
hayat›n›n en büyük yat›r›m›n›
yapt›. Bugün herhangi bir
sanayici için dahi çok büyük
say›labilecek, 175 milyon dolar
peflin tutar›nda yat›r›ma imza att›.
Krizler ola¤and›r, arada s›rada
gelir. Bir gün ifller düze ç›kt›¤›
zaman, sizin de bu ticarette

RODER’in Enka Pazarlama ile imzald›¤›
protokol kapsam›nda toplu al ›m›n›
gerçeklefltirdi¤i Schmitz Cargobull marka
yar› römorklar, 3 Aral›k 2002 tarihinde
Enka’n›n Tuzla’daki tesislerinde düzenlenen
bir törenle sahiplerine teslim edildi.

Kombine tafl›mac›l›¤› gelifltirmek ve
üyelerine römork al›m›nda kolayl›k sa¤lamak
için ilk toplu römork al›m›n› Fruehauf
firmas›ndan yapan RODER, ikinci toplu al›m
anlaflmas›n› ise Schmitz Cargobull
römorklar›n›n Türkiye distribütörü Enka
Pazarlama ile yapm›flt›. RODER’in sipariflini
verdi¤i 165 adet Schmitz yar› römorkun
üçüncü ve son partisini oluflturan 65 adedi
sahiplerini buldu.

Römorklar›n teslim töreninde aç›l›fl
konuflmas›n› yapan Enka Pazarlama Yürütme
Kurulu Üyesi Esen Kuntsal,  Enka
Pazarlama’n›n, Türkiye’nin en s›k›nt›l› ve krizli
dönemlerinde bile hedef seçti¤i sektörlere
yönelik finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini, sektörlerin hizmet ve
emrine sunmaya devam etti¤ini söyledi.

Törene kat›lanlara, Schmitz Cargobull

hakk›nda bilgiler veren Esen
Kuntsal, Schmitz’in tek ürün
yelpazesinde dünyan›n en
büyü¤ü olmay›, 2001-2002
döneminde yapt›¤› 735 milyon
Euro’luk cirosuyla baflard›¤›n›
belirterek, “Schmitz, yükselmesini
istikrarla sürdüren ve önümüzdeki
5 y›l›n da karl›l›k, personel
politikas›, kalite, pazar pay› ve
ciro hedefleri ile flimdiden
planlayarak gerçeklefltirmeyi
garantilemifl olan bir halka aç›k
flirket olarak, mükemmel
teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün
hizmetine Enka ile birl ikte
sunarak, bir ilke daha gururla
imza a tmaktad› r . ”  dedi .
Schmitz’in yeni ürünlerin imal ve
piyasaya sunulmas›nda da öncü
oldu¤unu ifade eden Esen
Kuntsal, 2003 y›l›nda korozyon
ve paslanmaya karfl› 10 y›l
garantili “s›cak galvanizli”

28 Tören

büyü¤ü olmay›, 2001-2002 döneminde
yapt›¤› 735 milyon Euro’luk cirosuyla
baflarm›fl, yükselmesini istikrarla sürdüren
ve önümüzdeki 5 y›l›n da karl›l›k, personel
politikas›, kalite, Pazar pay› ve ciro hedefleri
ile flimdiden planlayarak gerçeklefltirmeyi
garantilemifl olan bir halka aç›k flirket olarak,
mükemmel teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün hizmetine Enka ile
birlikte sunarak bir ilke daha gururla imza
atmaktad›r.

Schmitz Cragobull, 2004 y› l›nda
gerçeklefltirmeyi planlad›¤› 1 milyar 68 bin
Euro’luk cirosuyla sektörün en büyü¤ü
olman›n yan› s›ra halen Avrupa sath›ndaki
toplam 786 bin 899 metrakarelik alanda
kurulu 159 bin 747 metrekarelik 8 üretim
tesisiyle baflta Almanya ve ‹ngiltere olmak
üzere toplam 5 ülkede yap›lan üretime ilave
olarak bu ülkeler d›fl›nda da üretim ve montaj
planlamaktad›r. Bu ba¤lamda Almanya,
‹ngiltere, Danimarka, Fransa, ‹spanya,
Portekiz, Avusturya, Romanya ve
Yunanistan’daki treyler merkezlerine
önümüzdeki 5 y›l zarf›nda yenilerinin de
eklenmesi planlanmaktad›r.

Yeni ürünlerin imal ve piyasaya
sunulmas›nda da öncü olan Schmitz, 2003
y›l›nda korozyon ve paslanmaya karfl› 10 y›l
garantili “s›cak galvanizli” “somun” “bolt on”
teknolojisi ile üretilmifl treylerler ve yeni
standart jant ebatl› mega treylerini de
kullan›c›lar›n be¤enisine sunacakt›r.

Enka olarak bizler de bu dev üretici ile
ayn› anda bu yüksek teknolojiye sahip
ürünleri kul lan›c› lara büyük sat ›fl
organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.

RODER ile oluflturdu¤umuz, Schmitz ve
Enka güçleriyle pekifltirdi¤imiz bu büyük
güç birli¤inin, tüm nakliye camias›na hay›rl›
olmas›n› temenni ediyorum.

Enka, 1950’li y›llar›n sonlar›ndan
itibaren inflaat ve taahhüt flirketi
olarak do¤mufl ve ülkemize
malolmufl, yurtd›fl›nda ülkemizin
45 y›l› aflk›n bir süredir çeflitli ülkeler
nezdinde baflar›yla temsil etmifl
bir taahhüt flirketidir. Biz de Enka
Pazarlama olarak böyle bir grubun
üyesi olmaktan gurur duyuyoruz.
Enka Pazarlama, 1970’li y›llarda
kurulmufl ve Türkiye’nin i lk
mümessillik firmalar›ndan olup,
Japon menfleli ifl makinelerinin
Türkiye mümessili olarak faaliyete
bafllayan ve o dönemler içinde
hayli küçük bir organizasyon olarak
benzer alanlara ad›m atm›fl, geçen
30 y›ll›k zaman zarf›nda ihracatç›
sermaye flirketi statüsünde ve ifl
makineleri mümessilli¤i alan›ndan
s›ras›yla forklift, jeneratör, deniz
motoru ve a¤›r nakliye araç
filolar›na yüklü miktarlarda araç
temin eden, sizlerden ald›¤› güç
ve destekle sa¤l›ks›z ekonomik
ülke flartlar›na ra¤men istikrarla
büyüyen ve bugün itibariyle 150
civar›nda çal›flan›, yaklafl›k 75
milyon dolar cirosuyla Türkiye’nin
en önde gelen mümessil lik
flirketlerinden biri olman›n hakl›
gururunu tafl›maktad›r.

Enka Pazarlama, Türkiye’nin en
s›k›nt›l› ve krizli dönemlerinde bile
hedef seçti¤i sektörlere yönelik
finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini sektörlerin
hizmet ve emrine sunmaya,
memnuniyetle devam etmektedir.

Bu  ba¤ lamda Schmi tz
Cargobull, ürünleri ile tek bafl›na
ürün yelpazesinde dünyan›n en
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RODER Üyeleri ‹kinci Parti
Römorklar›na Kavufltu

‹kinci Parti Yar› Römorklar›
Teslim Alan RODER Üyeleri

Alemdar Nakl. Tic. Ltd. fiti.
Alp Özler Ulus.Nakl.Taah.ve Tic.Ltd.fiti.
Arguntrans Ulus.Nakl.ve Tic.A.fi.
Ata Turizm ‹nfl. San.ve D›fl Tic.Ltd.Tfli.
Atom Nak.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Bar›flkanlar Ulus. Nakl. Tic. Ltd. Tfli.
Çobantur Nakl.Tur.ve Tic.Ltd. fiti.
Devnak Ulus. Nak.Tic. A.fi.
Ekol Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Erentur Transport Tic. Ltd. fiti.
Ernak Nakl. ve Tic. A.fi.
Erflan Ulus.Nakl.Tic. ve San. A.fi.
Esenler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Gündüz Gümrük Müflavirli¤i ve Tic. Ltd. fiti.
Gür Ulus. Nakl. ve Tic A.fi.
Harput Ulus. Nakl. Tur. Teks. ‹nfl. San.ve
Tic. Ltd. fiti.
Hat Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Hendek Transport A.fi.
‹zgiler Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Kalkan Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Karmer Ulus.Tafl.‹nfl. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Keskin Kartal Tafl. Tur. Tic. ve San. Ltd. fiti.
Medeto¤ullar› Ulus.Tafl.Ve Nakl. Ltd. fiti.
Meltem Ulus.Tafl. ve Tic. A.fi.
Mey D›fl Tic. ve Nakl. Ltd. fiti.
Nurnak Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Or›ya Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Oskar Ulus. Nakl.ve Tic. Ltd. fiti.
Öz-Er Trans Ulus.Tafl.Tic. ve San. Ltd. fiti.
Özgün Ulus. Nakl. Tic. A.fi.
Paptrans Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Salim Transport Nakl. San. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Semih Ulus. Tafl.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Star Ulus. Tafl. ve Tic. Ltd. fiti.
Supet Ulus. Tafl. Pet. Ür. Tuzim Tic. Ltd. fiti.
Susa Turizm ‹nfl. Nakl. ve D›fl Tic. Ltd. fiti.
Sütçüler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Tek Speed Ulus.Nakl. ve Tic. A.fi.
Tetnak Tafl.Tur. ve Tic A.fi.
Transça¤ Ulus.Nakl. ve Tic.Ltd.fiti.
Ulusoy Denizcilik A.fi.
Ulusoy Seyahat Nakl. A.fi.
Uluyol Ulus. Tafl. Tur. San. Tic. Ltd. fiti.
Ünkar Ulus. Nakl. ve Tic. A.fi.

RODER’in Römork Projesi kapsam›nda, Enka Pazarlama’ya sipariflini
verdi¤i Schmitz Cargobull marka yar› römorklar, RODER üyesi
tafl›mac›lara teslim edildi.

RODER büyük bir römork projesi gelifltirdi.
Bu asl›nda RO-RO Projesi’nin bir parças›
ve halkas› olan yan projeydi. RODER,
dünyan›n ortas›n› göstermeden, Hindistan’›n
acil bir milyon ton yükünü, Afganistan ve
‹ran’dan geçirip Avrupa’ya tafl›madan,
ayaklar› yere basan, ne istedi¤ini bilen bir
projeyi ortaya koydu. Bu projenin, ilk kez
b ir  f i k i r  ola rak  temmuz ay ›nda
konufluldu¤unu çok iyi an›ms›yorum. Bugün
aral›k ay›n›n bafl›nday›z ve 400 adetlik römork
projemizi tamamlamak üzereyiz. Bu ay›n
sonunda birinci aflama bitmifl oluyor. Kalan
k›s›m ise 2003 y›l›nda gerçekleflecek.

Olay, esasen fludur: Hepimiz belirli
aflamalardan geçmifl, belirli mesleki
tecrübeleri yaflam›fl, art›k masalarda
konuflulan hikayelere doymufl, tüccar
insanlar›z. Bu tüccar insanlara daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz ve ifl
bitireceksiniz. Biz, Say›n Saffet Ulusoy’dan
ö¤retiyi böyle ald›k. Yani uzaya do¤ru bir
yol göster ip, insanlar › arkan›zdan
sürüklemeyeceksiniz. ‹nsanlara flunu
diyeceksiniz: ‘Size bugüne kadar teknolojide
yar› römorka, 63 bin mark ödüyordunuz,
bugün en mükemmel teknolojiyle üretilen
p›r›l p›r›l römorklara 25 bin Euro (50 bin
Mark) ödüyorsunuz.’ RODER bir ifl yapt› ve
römork bafl›na 13 bin Euro para kazand›rd›.
Böylece römorku al›nabilir hale getirdi.
Üstelik de 32 ay vade yap›lmas›n› sa¤lad›.
Bu sayede, römorklar, onu alacak halde
olmayan nakliyecinin dahi ayda 750 Euro

“somun” “bolt on” teknolojisi ile üretilmifl
treylerler ve yeni standart jant ebatl› mega
treylerin de kullan›c›lar›n be¤enisine
sunulaca¤›n› belirterek, “Enka olarak bizler
de bu dev üretici ile ayn› anda bu yüksek
teknolojiye sahip ürünleri kullan›c›lara büyük
sat›fl organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.” diye konufltu.

Enka Pazarlama Yürütme Kurulu Üyesi Esen Kuntsal:

Krizde de Çözüm Sunduk

RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt Solako¤lu:

Ayaklar› Yere Basan Bir Proje



pay›n›z›n olabilmesi için, krize ald›rmadan
yat›r›m yapman›z gerekir.”

Cüneyt Solako¤lu’nun konuflmas›n›
tamamlamas›n›n ard›ndan, RODER’in
Römork Projesi’ne kat›lan tafl›mac› firmalara
plaket verildi.

Toplam hacmi 600 yar› römorka ulaflan
ve 16 milyon Euro yat›r›m tutar› olan
RODER’in kombine tafl›mac›l›¤› daha da
verimli hale getirmek için gelifltirdi¤i Römork
Projesi’nden; flimdilik 150 uluslararas›
tafl›mac› firma yararland›.

gün ifller düze ç›kt›¤› zaman, sizin de bu
ticarette pay›n›z›n olabilmesi için, krize
ald›rmadan yat›r›m yapman›z gerekir. Biz
bunu yapt›k. Peki vizyonumuz ne? Size
söyleyeyim: Biz, RO-RO ile araçlar›n 75 bin
tanesini tafl›yoruz. Kalan 75 bin tanesi de
karadan gidiyor. Bu araçlar, Edirne’den
geçerek, Bulgaristan’› afl›p, oradan
Yugoslavya’y› afl›p, H›rvatistan, Slovenya
ya da Romanya ve Macaristan derken
s›¤mayacak. Bulgaristan, ‘beni haftasonlar›
rahats›z ediyorsun’ diyecek.

Oysa, nakliye devam edecektir. Enka,
ihracat›n› ve ithalat›n› yapacak. Enka’n›n
yükünü tafl›rsan›z siz tafl›yacaks›n›z.
Tafl›mazs›n›z, tafl›yabilen tafl›yacak.
Dolay›s›yla bu yar›fltan kopmamak esast›r.
Bu yar›fltan kopmamak için de sadece firma
olarak, problemlerinizi tek bafl›n›za çözüp,
senetlerinizi çeklerinizi halledip, gerekli
paray› kasaya koyup, huzur içinde eve
gitmek de¤ildir. Bu vizyon de¤ildir. Çünkü
nakliyeciler tek tek de güçlüdürler. Ama bir
araya geldikleri zaman, nakliyecinin karesi
kadar güçlüdürler. Nas›l güçlüdürler? Ben
çok itibarl› firmam› getirip, Enka ile bir
pazarl›¤a oturtsam ve dünyan›n en maharetli
tüccar› da olsam, Enka’y› bu fiyata, bu
flartlara getiremem. Bu ticaretin do¤as›nda
vard›r. Ticaretin kanunlar› yeniden yaz›lmaz.
Amerika’da bunu yazmaya kalkt›lar. Ça¤d›fl›
olmamak ve globalizasyon ad›na birden
bire dev firmalar evlendiler. Ticaret, kural›n›
tan›mayan› hiç tan›maz. Bugün evlenen
firmalara bak›n, dünya çap›nda firmalard›r.
Her birinin evlil i¤i, binlerce saatl ik
mühendislik hesaplar›na göre yap›lm›flt›r,
ancak yürümüyor. Ticaret, havadaki kuflu
iflaret etmek de¤ildir. Ticaret, av›n› bulmak
ve üstüne kararl›l›kla gitmektir. Ticaret ne
yapaca¤›n› bilmektir ve vizyonunu çizmektir.
Ben, ticaret dersini Türkiye’de 30 seneye
yak›nd›r tan›d›¤›m en büyük tüccardan
ald›¤›m için çok mutluyum. Bunu böyle
biliyorum. Teoride kaybedilecek, ‘Bsec Urta’
denilen topluluklarda kaybedilecek zaman›m
yok. Benim, Hindistan’›n Avrupa’ya tafl›nacak
mal›na talep olacak gibi uçuk-kaç›k bir fikrin
peflinde koflacak zaman›m da yok. Benim
vizyonum burada… Bugün 600 adet
römorkun al›m›n› yap›yoruz. Bu hiçtir. Amaç
m›d›r? De¤ildir ama 600 adet, kap›y›
açmakt›r. Aç›lan bu kap›dan, daha nice 600
yar› römork ç›kacakt›r. Türkiye, kombine
tafl›mac›l›¤› ö¤renecektir. Türkiye en
ça¤dafl aletlerle, en ça¤dafl mesleki
olanaklarla, Avrupa’daki nakliyecilere kök
söktürecektir.

vererek, alabilece¤i bir yak›nl›¤a
geldi. Belki bir baflka grup, bir
baflka müessese ya da imalatç›
bu ç›tay› biraz daha afla¤›ya
indirir -bir anlamda yükse¤e
ç›kart›r-, ve 25 bin Euro, 22 bin
Euro’ya iner. Zaten bizim
sektörün ihtiyac› 600 tane römork
de¤ildir. Sektörün ihtiyac› on
binlerce yar› römorktur. Bunlar
yenilenecektir. Benim flirketimin
‘jumbo’ tabir etti¤imiz yar›
römorklar› var. Ancak teknolojik
olarak eskidi¤i için, flimdi
koyacak yer bulam›yoruz. Bu
koflullarda yeni teknoloji ürünü
bir yar› römorka sahip olma
olana¤›n› RODER sa¤lad›. Bu,
bir anlamda RO-RO projesinin
bir  halkas›n› teflki l  eder.

Günlere t›kan›p kalan insan,
vizyonu olmayan insand›r. Bunlar›
aflmak gereki r .  A¤ustos
depremiyle bafllayan üç senelik
kabus senaryosu içinde, UND
RO-RO flirketleri hayat›n›n en
büyük yat›r›m›n› yapt›. Bugün
herhangi bir sanayici için dahi
çok büyük say›labilecek, 175
milyon dolar peflin bedelli,
yat›r ›ma imza att›.  Krizler
ola¤and›r, arada-s›rada gelir. Bir
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Es en Kunt sa l ’ › n  ko nufl mas ›n ›
tamamlamas›n›n ard›ndan kürsüye gelen
RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt
Solako¤lu; Enka’y›, sektör olarak çok
yak›ndan tan›d›klar›n› belirterek,  flunlar›
söyledi:

“80’li y›llarda 24 Ocak Kararlar›’yla Türkiye
gözünü d›flar›ya dikip, komflular›yla gerçek
anlamda ticarete bafllad›¤› zaman, Enka da
sermaye flirketi olarak çok önemli görevler
yapm›flt›r.

Nakliyecili¤e ilk bafllad›¤›m y›llarda biz
yükü, tonlarla de¤il, bin tonlarla tafl›rd›k. O
zamanlar ihracat seferberli¤i söz konusuydu.
Enka yetkilileriyle, o dönemler müthifl bir
kofluflturma içinde, uyumlu günler yaflam›flt›k.

Türkiye’nin gerçek anlamda, bugünkü
komflular›ndan ekonomik olarak farklar›n›
yaratan o bayrak koflusunda, ilk h›zl›
koflucular o zamanki nakliyeciler ve ihracata
meyletmifl sanayicilerdi. O günleri hat›rlamak
bile hofl oluyor.”

“Hikayelere Doyduk”

RODER’in Römork Projesi’ni de¤erlendiren
Solako¤lu, söz konusu projenin asl›nda RO-
RO Projesi’nin bir parças› oldu¤unu belirtti.
RODER’in ne istedi¤ini bilen ve ayaklar› yere
basan bir projeyi ortaya koydu¤una dikkat
çeken Cüneyt Solako¤lu, flunlar› söyledi:

“Hepimiz belirli aflamalardan geçmifl,
belirli mesleki tecrübeleri yaflam›fl, art›k

masalarda konuflulan hikayelere
doymufl, tüccar insanlar›z.
Tüccar insanlara, daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz
ve ifl bitireceksiniz. Biz, Say›n
Saffet Ulusoy’dan ö¤retiyi böyle
ald›k.” dedi.

Dünyada ticaretin kanunlar›n›n
yeniden yaz›lmad›¤›n› söyleyen
Solako¤lu,

“Ticaret, havadaki kuflu iflaret
etmek de¤ildir. Ticaret, av›n›
bulmak ve üstüne kararl›l›kla
gitmektir. Ticaret ne yapaca¤›n›
bilmektir ve vizyonunu çizmektir.”
dedi.

Konuflmas›nda UND RO-RO
‹flletmeleri’nin yapt›¤› yat›r›mlara
da de¤inen Solako¤lu, sözlerini
flöyle sürdürdü:

“A¤ustos depremiyle bafllayan
üç senelik kabus senaryosu
içinde, UND RO-RO flirketleri
hayat›n›n en büyük yat›r›m›n›
yapt›. Bugün herhangi bir
sanayici için dahi çok büyük
say›labilecek, 175 milyon dolar
peflin tutar›nda yat›r›ma imza att›.
Krizler ola¤and›r, arada s›rada
gelir. Bir gün ifller düze ç›kt›¤›
zaman, sizin de bu ticarette

RODER’in Enka Pazarlama ile imzald›¤›
protokol kapsam›nda toplu al ›m›n›
gerçeklefltirdi¤i Schmitz Cargobull marka
yar› römorklar,  3 Aral›k 2002 tarihin de
Enka’n›n Tuzla’daki tesislerinde düzenlenen
bir törenle sahiplerine teslim edi ldi .

Kombine tafl›mac›l›¤› gelifl tirmek ve
üyelerine römork al›m›nda kolayl›k sa¤lamak
için ilk toplu römork al›m›n›  Frueh auf
firmas›ndan yapan RODER, ikinci toplu al›m
anlaflmas›n› ise Schmitz Cargobull
römorklar›n›n Türkiye distr ibütörü Enka
Pazarlama ile yapm›flt›. RODER’in sipariflini
verdi¤i 165 adet Schmitz yar› römorkun
üçüncü ve son partisini oluflturan 65 adedi
sahiplerini buldu.

Römorkl ar›n tes lim töre ninde aç› l›fl
konuflmas›n› yapan Enka Pazarlama Yürütme
Kurulu Üyesi Esen Kuntsal,  Enka
Pazarlama’n›n, Türkiye’nin en s›k›nt›l› ve krizli
dönemlerinde bile hedef seçti¤i sektörlere
yönelik finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini, sektörlerin hizmet ve
emrine sunmaya devam etti¤ini söyledi.

Törene kat›lanlara, Schmitz Cargobull

hakk›nda bilgiler veren Esen
Kuntsal, Schmitz’in tek ürün
yelpazesinde dünyan›n en
büyü¤ü olmay›, 2001-2002
döneminde yapt›¤› 735 milyon
Euro’luk cirosuyla baflard›¤›n›
belirterek, “Schmitz, yükselmesini
istikrarla sürdüren ve önümüzdeki
5 y›l›n da karl ›l ›k, pers onel
politikas›, kalite, pazar pay› ve
ciro hedefleri  ile flimdiden
planlayarak gerçeklefltirm eyi
garantilemifl olan bir halka aç›k
flirket olarak, mükemmel
teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün
hizmetine Enka ile birl ikte
sunarak, bir ilke daha gururla
imza a tmaktad› r . ”  dedi .
Schmitz’in yeni ürünlerin imal ve
piyasaya sunulmas›nda da öncü
oldu¤unu ifade eden Esen
Kuntsal, 2003 y›l›nda korozyon
ve paslanmaya karfl›  10 y›l
garantili “s›cak galvanizli”
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büyü¤ü olmay›, 2001-2002 döneminde
yapt›¤› 735 milyon Euro’luk cirosuyla
baflarm›fl, yükselmesini istikrarla sürdüren
ve önümüzdeki 5 y›l›n da karl›l›k, personel
politikas›, kalite, Pazar pay› ve ciro hedefleri
ile flimdiden planlayarak gerçeklefltirmeyi
garantilemifl olan bir halka aç›k flirket olarak,
mükemmel teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün hizmetine Enka ile
birlikte sunarak bir ilke daha gururla imza
atmaktad›r.

Schmitz Cragobull, 2004 y› l›nda
gerçeklefltirmeyi planlad›¤› 1 milyar 68 bin
Euro’luk cirosuyla sektörün en büyü¤ü
olman›n yan› s›ra halen Avrupa sath›ndaki
toplam 786 bin 899 metrakarelik alanda
kurulu 159 bin 747 metrekarelik 8 üretim
tesisiyle baflta Almanya ve ‹ngiltere olmak
üzere toplam 5 ülkede yap›lan üretime ilave
olarak bu ülkeler d›fl›nda da üretim ve montaj
planlamaktad›r. Bu ba¤lamda Almanya,
‹ngiltere, Danimarka, Fransa, ‹spanya,
Portekiz, Avusturya, Romanya ve
Yunanistan’daki treyler merkezlerine
önümüzdeki 5 y›l zarf›nda yenilerinin de
eklenmesi planlanmaktad›r.

Yeni ürünlerin imal ve piyasaya
sunulmas›nda da öncü olan Schmitz, 2003
y›l›nda korozyon ve paslanmaya karfl› 10 y›l
garantili “s›cak galvanizli” “somun” “bolt on”
teknolojisi ile üretilmifl treylerler ve yeni
standart jant ebatl› mega treylerini de
kullan›c›lar›n be¤enisine sunacakt›r.

Enka olarak bizler de bu dev üretici ile
ayn› anda bu yüksek teknolojiye sahip
ürünleri kul lan›c› lara büyük sat ›fl
organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.

RODER ile oluflturdu¤umuz, Schmitz ve
Enka güçleriyle pekifltirdi¤imiz bu büyük
güç birli¤inin, tüm nakliye camias›na hay›rl›
olmas›n› temenni ediyorum.

Enka, 1950’li y›llar›n sonlar›ndan
itibaren inflaat ve taahhüt flirketi
olarak do¤mufl ve ülkemize
malolmufl, yurtd›fl›nda ülkemizin
45 y›l› aflk›n bir süredir çeflitli ülkeler
nezdinde baflar›yla temsil etmifl
bir taahhüt flirketidir. Biz de Enka
Pazarlama olarak böyle bir grubun
üyesi olmaktan gurur duyuyoruz.
Enka Pazarlama, 1970’li y›llarda
kurulmufl ve Türkiye’nin i lk
mümessillik firmalar›ndan olup,
Japon menfleli ifl makinelerinin
Türkiye mümessili olarak faaliyete
bafllayan ve o dönemler içinde
hayli küçük bir organizasyon olarak
benzer alanlara ad›m atm›fl, geçen
30 y›ll›k zaman zarf›nda ihracatç›
sermaye flirketi statüsünde ve ifl
makineleri mümessilli¤i alan›ndan
s›ras›yla forklift, jeneratör, deniz
motoru ve a¤›r nakliye araç
filolar›na yüklü miktarlarda araç
temin eden, sizlerden ald›¤› güç
ve destekle sa¤l›ks›z ekonomik
ülke flartlar›na ra¤men istikrarla
büyüyen ve bugün itibariyle 150
civar›nda çal›flan›, yaklafl›k 75
milyon dolar cirosuyla Türkiye’nin
en önde gelen mümessil lik
flirketlerinden biri olman›n hakl›
gururunu tafl›maktad›r.

Enka Pazarlama, Türkiye’nin en
s›k›nt›l› ve krizli dönemlerinde bile
hedef seçti¤i sektörlere yönelik
finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini sektörlerin
hizmet ve emrine sunmaya,
memnuniyetle devam etmektedir.

Bu  ba¤ lamda Schmi tz
Cargobull, ürünleri ile tek bafl›na
ürün yelpazesinde dünyan›n en
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RODER Üyeleri ‹kinci Parti
Römorklar›na Kavufltu

‹kinci Parti Yar› Römorklar›
Teslim Alan RODER Üyeleri

Alemdar Nakl. Tic. Ltd. fiti.
Alp Özler Ulus.Nakl.Taah.ve Tic.Ltd.fiti.
Arguntrans Ulus.Nakl.ve Tic.A.fi.
Ata Turizm ‹nfl. San.ve D›fl Tic.Ltd.Tfli.
Atom Nak.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Bar›flkanlar Ulus. Nakl. Tic. Ltd. Tfli.
Çobantur Nakl.Tur.ve Tic.Ltd. fiti.
Devnak Ulus. Nak.Tic. A.fi.
Ekol Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Erentur Transport Tic. Ltd. fiti.
Ernak Nakl. ve Tic. A.fi.
Erflan Ulus.Nakl.Tic. ve San. A.fi.
Esenler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Gündüz Gümrük Müflavirli¤i ve Tic. Ltd. fiti.
Gür Ulus. Nakl. ve Tic A.fi.
Harput Ulus. Nakl. Tur. Teks. ‹nfl. San.ve
Tic. Ltd. fiti.
Hat Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Hendek Transport A.fi.
‹zgiler Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Kalkan Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Karmer Ulus.Tafl.‹nfl. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Keskin Kartal Tafl. Tur. Tic. ve San. Ltd. fiti.
Medeto¤ullar› Ulus.Tafl.Ve Nakl. Ltd. fiti.
Meltem Ulus.Tafl. ve Tic. A.fi.
Mey D›fl Tic. ve Nakl. Ltd. fiti.
Nurnak Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Or›ya Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Oskar Ulus. Nakl.ve Tic. Ltd. fiti.
Öz-Er Trans Ulus.Tafl.Tic. ve San. Ltd. fiti.
Özgün Ulus. Nakl. Tic. A.fi.
Paptrans Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Salim Transport Nakl. San. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Semih Ulus. Tafl.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Star Ulus. Tafl. ve Tic. Ltd. fiti.
Supet Ulus. Tafl. Pet. Ür. Tuzim Tic. Ltd. fiti.
Susa Turizm ‹nfl. Nakl. ve D›fl Tic. Ltd. fiti.
Sütçüler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Tek Speed Ulus.Nakl. ve Tic. A.fi.
Tetnak Tafl.Tur. ve Tic A.fi.
Transça¤ Ulus.Nakl. ve Tic.Ltd.fiti.
Ulusoy Denizcilik A.fi.
Ulusoy Seyahat Nakl. A.fi.
Uluyol Ulus. Tafl. Tur. San. Tic. Ltd. fiti.
Ünkar Ulus. Nakl. ve Tic. A.fi.

RODER’in Römork Projesi kapsam›nda, Enka Pazarlama’ya sipariflini
verdi¤i Schmitz Cargobull marka yar› römorklar, RODER üyesi
tafl›mac›lara teslim edildi.

RODER büyük bir römork projesi gelifltirdi.
Bu asl›nda RO-RO Projesi’nin bir parças›
ve halkas› olan yan projeydi. RODER,
dünyan›n ortas›n› göstermeden, Hindistan’›n
acil bir milyon ton yükünü, Afganistan ve
‹ran’dan geçirip Avrupa’ya tafl›madan,
ayaklar› yere basan, ne istedi¤ini bilen bir
projeyi ortaya koydu. Bu projenin, ilk kez
b ir  f i k i r  ola rak  temmuz ay ›nda
konufluldu¤unu çok iyi an›ms›yorum. Bugün
aral›k ay›n›n bafl›nday›z ve 400 adetlik römork
projemizi tamamlamak üzereyiz. Bu ay›n
sonunda birinci aflama bitmifl oluyor. Kalan
k›s›m ise 2003 y›l›nda gerçekleflecek.

Olay, esasen fludur: Hepimiz belirli
aflamalardan geçmifl, belirli mesleki
tecrübeleri yaflam›fl, art›k masalarda
konuflulan hikayelere doymufl, tüccar
insanlar›z. Bu tüccar insanlara daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz ve ifl
bitireceksiniz. Biz, Say›n Saffet Ulusoy’dan
ö¤retiyi böyle ald›k. Yani uzaya do¤ru bir
yol göster ip, insanlar › arkan›zdan
sürüklemeyeceksiniz. ‹nsanlara flunu
diyeceksiniz: ‘Size bugüne kadar teknolojide
yar› römorka, 63 bin mark ödüyordunuz,
bugün en mükemmel teknolojiyle üretilen
p›r›l p›r›l römorklara 25 bin Euro (50 bin
Mark) ödüyorsunuz.’ RODER bir ifl yapt› ve
römork bafl›na 13 bin Euro para kazand›rd›.
Böylece römorku al›nabilir hale getirdi.
Üstelik de 32 ay vade yap›lmas›n› sa¤lad›.
Bu sayede, römorklar, onu alacak halde
olmayan nakliyecinin dahi ayda 750 Euro

“somun” “bolt on” teknolojisi ile üretilmifl
treylerler ve yeni standart jant ebatl› mega
treylerin de kullan›c›lar›n be¤enisine
sunulaca¤›n› belirterek, “Enka olarak bizler
de bu dev üretici ile ayn› anda bu yüksek
teknolojiye sahip ürünleri kullan›c›lara büyük
sat›fl organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.” diye konufltu.

Enka Pazarlama Yürütme Kurulu Üyesi Esen Kuntsal:

Krizde de Çözüm Sunduk

RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt Solako¤lu:

Ayaklar› Yere Basan Bir Proje



pay›n›z›n olabilmesi için, krize ald›rmadan
yat›r›m yapman›z gerekir.”

Cüneyt Solako¤lu’nun konuflmas›n›
tamamlamas›n›n ard›ndan, RODER’in
Römork Projesi’ne kat›lan tafl›mac› firmalara
plaket verildi.

Toplam hacmi 600 yar› römorka ulaflan
ve 16 milyon Euro yat›r›m tutar› olan
RODER’in kombine tafl›mac›l›¤› daha da
verimli hale getirmek için gelifltirdi¤i Römork
Projesi’nden; flimdilik 150 uluslararas›
tafl›mac› firma yararland›.

gün ifller düze ç›kt›¤› zaman, sizin de bu
ticarette pay›n›z›n olabilmesi için, krize
ald›rmadan yat›r›m yapman›z gerekir. Biz
bunu yapt›k. Peki vizyonumuz ne? Size
söyleyeyim: Biz, RO-RO ile araçlar›n 75 bin
tanesini tafl›yoruz. Kalan 75 bin tanesi de
karadan gidiyor. Bu araçlar, Edirne’den
geçerek, Bulgaristan’› afl›p, oradan
Yugoslavya’y› afl›p, H›rvatistan, Slovenya
ya da Romanya ve Macaristan derken
s›¤mayacak. Bulgaristan, ‘beni haftasonlar›
rahats›z ediyorsun’ diyecek.

Oysa, nakliye devam edecektir. Enka,
ihracat›n› ve ithalat›n› yapacak. Enka’n›n
yükünü tafl›rsan›z siz tafl›yacaks›n›z.
Tafl›mazs›n›z, tafl›yabilen tafl›yacak.
Dolay›s›yla bu yar›fltan kopmamak esast›r.
Bu yar›fltan kopmamak için de sadece firma
olarak, problemlerinizi tek bafl›n›za çözüp,
senetlerinizi çeklerinizi halledip, gerekli
paray› kasaya koyup, huzur içinde eve
gitmek de¤ildir. Bu vizyon de¤ildir. Çünkü
nakliyeciler tek tek de güçlüdürler. Ama bir
araya geldikleri zaman, nakliyecinin karesi
kadar güçlüdürler. Nas›l güçlüdürler? Ben
çok itibarl› firmam› getirip, Enka ile bir
pazarl›¤a oturtsam ve dünyan›n en maharetli
tüccar› da olsam, Enka’y› bu fiyata, bu
flartlara getiremem. Bu ticaretin do¤as›nda
vard›r. Ticaretin kanunlar› yeniden yaz›lmaz.
Amerika’da bunu yazmaya kalkt›lar. Ça¤d›fl›
olmamak ve globalizasyon ad›na birden
bire dev firmalar evlendiler. Ticaret, kural›n›
tan›mayan› hiç tan›maz. Bugün evlenen
firmalara bak›n, dünya çap›nda firmalard›r.
Her birinin evlil i¤i, binlerce saatl ik
mühendislik hesaplar›na göre yap›lm›flt›r,
ancak yürümüyor. Ticaret, havadaki kuflu
iflaret etmek de¤ildir. Ticaret, av›n› bulmak
ve üstüne kararl›l›kla gitmektir. Ticaret ne
yapaca¤›n› bilmektir ve vizyonunu çizmektir.
Ben, ticaret dersini Türkiye’de 30 seneye
yak›nd›r tan›d›¤›m en büyük tüccardan
ald›¤›m için çok mutluyum. Bunu böyle
biliyorum. Teoride kaybedilecek, ‘Bsec Urta’
denilen topluluklarda kaybedilecek zaman›m
yok. Benim, Hindistan’›n Avrupa’ya tafl›nacak
mal›na talep olacak gibi uçuk-kaç›k bir fikrin
peflinde koflacak zaman›m da yok. Benim
vizyonum burada… Bugün 600 adet
römorkun al›m›n› yap›yoruz. Bu hiçtir. Amaç
m›d›r? De¤ildir ama 600 adet, kap›y›
açmakt›r. Aç›lan bu kap›dan, daha nice 600
yar› römork ç›kacakt›r. Türkiye, kombine
tafl›mac›l›¤› ö¤renecektir. Türkiye en
ça¤dafl aletlerle, en ça¤dafl mesleki
olanaklarla, Avrupa’daki nakliyecilere kök
söktürecektir.

vererek, alabilece¤i bir yak›nl›¤a
geldi. Belki bir baflka grup, bir
baflka müessese ya da imalatç›
bu ç›tay› biraz daha afla¤›ya
indirir -bir anlamda yükse¤e
ç›kart›r-, ve 25 bin Euro, 22 bin
Euro’ya iner. Zaten bizim
sektörün ihtiyac› 600 tane römork
de¤ildir. Sektörün ihtiyac› on
binlerce yar› römorktur. Bunlar
yenilenecektir. Benim flirketimin
‘jumbo’ tabir etti¤imiz yar›
römorklar› var. Ancak teknolojik
olarak eskidi¤i için, flimdi
koyacak yer bulam›yoruz. Bu
koflullarda yeni teknoloji ürünü
bir yar› römorka sahip olma
olana¤›n› RODER sa¤lad›. Bu,
bir anlamda RO-RO projesinin
bir  halkas›n› teflki l  eder.

Günlere t›kan›p kalan insan,
vizyonu olmayan insand›r. Bunlar›
aflmak gereki r .  A¤ustos
depremiyle bafllayan üç senelik
kabus senaryosu içinde, UND
RO-RO flirketleri hayat›n›n en
büyük yat›r›m›n› yapt›. Bugün
herhangi bir sanayici için dahi
çok büyük say›labilecek, 175
milyon dolar peflin bedelli,
yat›r ›ma imza att›.  Krizler
ola¤and›r, arada-s›rada gelir. Bir
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Es en Kunt sa l ’ › n  ko nufl mas ›n ›
tamamlamas›n›n ard›ndan kürsüye gelen
RODER Yönetim Kurulu Üyesi  Cüneyt
Solako¤l u; Enka’y› , sektör olarak çok
yak›ndan tan›d›klar›n› belirterek,  flunlar›
söyledi:

“80’li y›llarda 24 Ocak Kararlar›’yla Türkiye
gözünü d›flar›ya dikip, komflular›yla gerçek
anlamda ticarete bafllad›¤› zaman, Enka da
sermaye flirketi olarak çok önemli görevler
yapm›flt›r.

Nakliyecili¤e ilk bafllad›¤›m y›llarda biz
yükü, tonlarla de¤il, bin tonlarla tafl›rd›k. O
zamanlar ihracat seferberli¤i söz konusuydu.
Enka yetkilileriyle, o dönemler müthifl bir
kofluflturma içinde, uyumlu günler yaflam›flt›k.

Türkiye’nin gerçek anlamda, bugünkü
komflular›ndan ekonomik olarak farklar›n›
yara tan o bayrak koflusunda, ilk h›zl ›
koflucular o zamanki nakliyeciler ve ihracata
meyletmifl sanayicilerdi. O günleri hat›rlamak
bile hofl oluyor.”

“Hikayelere Doyduk”

RODER’in Römork Projesi’ni de¤erlendiren
Solako¤lu, söz konusu projenin asl›nda RO-
RO Projesi’nin bir parças› oldu¤unu belirtti.
RODER’in ne istedi¤ini bilen ve ayaklar› yere
basan bir projeyi ortaya koydu¤una dikkat
çeken Cüneyt Solako¤lu, flunlar› söyledi:

“Hepimiz belirli aflamalardan geçmifl,
belirli mesleki tecrübeleri yaflam›fl, art›k

masalarda konuflulan hikayelere
doymufl, tüccar insanlar›z.
Tüccar insanlara, daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz
ve ifl bitireceksiniz. Biz, Say›n
Saffet Ulusoy’dan ö¤retiyi böyle
ald›k.” dedi.

Dünyada ticaretin kanunlar›n›n
yeniden yaz›lmad›¤›n› söyleyen
Solako¤lu,

“Ticaret, havadaki kuflu iflaret
etmek de¤ildir. Ticaret, av›n›
bulmak ve üstüne kararl›l›kla
gitmektir. Ticaret ne yapaca¤›n›
bilmektir ve vizyonunu çizmektir.”
dedi.

Konuflmas›nda UND RO-RO
‹flletmeleri’nin yapt›¤› yat›r›mlara
da de¤inen Solako¤lu, sözlerini
flöyle sürdürdü:

“A¤ustos depremiyle bafllayan
üç senelik kabus senaryosu
içinde, UND RO-RO flirketleri
hayat›n ›n en büyük yat›r ›m›n›
yapt›. Bugün herhangi bir
sanayici için dahi çok büyük
say›labilecek, 175 milyon dolar
peflin tutar›nda yat›r›ma imza att›.
Krizler ola¤and›r, arada s›rada
gelir. Bir gün ifller düze ç›kt›¤›
zaman, sizin de bu ticarette

RODER’in Enka Pazarlama ile imzald›¤›
protokol kapsam›nda toplu al ›m›n›
gerçeklefltirdi¤i Schmitz Cargobull marka
yar› römorklar,  3 Aral›k 2002 tarihin de
Enka’n›n Tuzla’daki tesislerinde düzenlenen
bir törenle sahiplerine teslim edi ldi .

Kombine tafl›mac›l›¤› gelifl tirmek ve
üyelerine römork al›m›nda kolayl›k sa¤lamak
için ilk toplu römork al›m›n›  Frueh auf
firmas›ndan yapan RODER, ikinci toplu al›m
anlaflmas›n› ise Schmitz Cargobull
römorklar›n›n Türkiye distr ibütörü Enka
Pazarlama ile yapm›flt›. RODER’in sipariflini
verdi¤i 165 adet Schmitz yar› römorkun
üçüncü ve son partisini oluflturan 65 adedi
sahiplerini buldu.

Römorkl ar›n tes lim töre ninde aç› l›fl
konuflmas›n› yapan Enka Pazarlama Yürütme
Kurulu Üyesi Esen Kuntsal,  Enka
Pazarlama’n›n, Türkiye’nin en s›k›nt›l› ve krizli
dönemlerinde bile hedef seçti¤i sektörlere
yönelik finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini, sektörlerin hizmet ve
emrine sunmaya devam etti¤ini söyledi.

Törene kat›lanlara, Schmitz Cargobull

hakk›nda bilgiler veren Esen
Kuntsal, Schmitz’in tek ürün
yelpazesinde dünyan›n en
büyü¤ü olmay›, 2001-2002
döneminde yapt›¤› 735 milyon
Euro’luk cirosuyla baflard›¤›n›
belirterek, “Schmitz, yükselmesini
istikrarla sürdüren ve önümüzdeki
5 y›l›n da karl ›l ›k, pers onel
politikas›, kalite, pazar pay› ve
ciro hedefleri  ile flimdiden
planlayarak gerçeklefltirm eyi
garantilemifl olan bir halka aç›k
flirket olarak, mükemmel
teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün
hizmetine Enka ile birl ikte
sunarak, bir ilke daha gururla
imza a tmaktad› r . ”  dedi .
Schmitz’in yeni ürünlerin imal ve
piyasaya sunulmas›nda da öncü
oldu¤unu ifade eden Esen
Kuntsal, 2003 y›l›nda korozyon
ve paslanmaya karfl›  10 y›l
garantili “s›cak galvanizli”
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büyü¤ü olmay›, 2001-2002 döneminde
yapt›¤› 735 milyon Euro’luk cirosuyla
baflarm›fl, yükselmesini istikrarla sürdüren
ve önümüzdeki 5 y›l›n da karl›l›k, personel
politikas›, kalite, Pazar pay› ve ciro hedefleri
ile flimdiden planlayarak gerçeklefltirmeyi
garantilemifl olan bir halka aç›k flirket olarak,
mükemmel teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün hizmetine Enka ile
birlikte sunarak bir ilke daha gururla imza
atmaktad›r.

Schmitz Cragobull, 2004 y› l›nda
gerçeklefltirmeyi planlad›¤› 1 milyar 68 bin
Euro’luk cirosuyla sektörün en büyü¤ü
olman›n yan› s›ra halen Avrupa sath›ndaki
toplam 786 bin 899 metrakarelik alanda
kurulu 159 bin 747 metrekarelik 8 üretim
tesisiyle baflta Almanya ve ‹ngiltere olmak
üzere toplam 5 ülkede yap›lan üretime ilave
olarak bu ülkeler d›fl›nda da üretim ve montaj
planlamaktad›r. Bu ba¤lamda Almanya,
‹ngiltere, Danimarka, Fransa, ‹spanya,
Portekiz, Avusturya, Romanya ve
Yunanistan’daki treyler merkezlerine
önümüzdeki 5 y›l zarf›nda yenilerinin de
eklenmesi planlanmaktad›r.

Yeni ürünlerin imal ve piyasaya
sunulmas›nda da öncü olan Schmitz, 2003
y›l›nda korozyon ve paslanmaya karfl› 10 y›l
garantili “s›cak galvanizli” “somun” “bolt on”
teknolojisi ile üretilmifl treylerler ve yeni
standart jant ebatl› mega treylerini de
kullan›c›lar›n be¤enisine sunacakt›r.

Enka olarak bizler de bu dev üretici ile
ayn› anda bu yüksek teknolojiye sahip
ürünleri kul lan›c› lara büyük sat ›fl
organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.

RODER ile oluflturdu¤umuz, Schmitz ve
Enka güçleriyle pekifltirdi¤imiz bu büyük
güç birli¤inin, tüm nakliye camias›na hay›rl›
olmas›n› temenni ediyorum.

Enka, 1950’li y›llar›n sonlar›ndan
itibaren inflaat ve taahhüt flirketi
olarak do¤mufl ve ülkemize
malolmufl, yurtd›fl›nda ülkemizin
45 y›l› aflk›n bir süredir çeflitli ülkeler
nezdinde baflar›yla temsil etmifl
bir taahhüt flirketidir. Biz de Enka
Pazarlama olarak böyle bir grubun
üyesi olmaktan gurur duyuyoruz.
Enka Pazarlama, 1970’li y›llarda
kurulmufl ve Türkiye’nin i lk
mümessillik firmalar›ndan olup,
Japon menfleli ifl makinelerinin
Türkiye mümessili olarak faaliyete
bafllayan ve o dönemler içinde
hayli küçük bir organizasyon olarak
benzer alanlara ad›m atm›fl, geçen
30 y›ll›k zaman zarf›nda ihracatç›
sermaye flirketi statüsünde ve ifl
makineleri mümessilli¤i alan›ndan
s›ras›yla forklift, jeneratör, deniz
motoru ve a¤›r nakliye araç
filolar›na yüklü miktarlarda araç
temin eden, sizlerden ald›¤› güç
ve destekle sa¤l›ks›z ekonomik
ülke flartlar›na ra¤men istikrarla
büyüyen ve bugün itibariyle 150
civar›nda çal›flan›, yaklafl›k 75
milyon dolar cirosuyla Türkiye’nin
en önde gelen mümessil lik
flirketlerinden biri olman›n hakl›
gururunu tafl›maktad›r.

Enka Pazarlama, Türkiye’nin en
s›k›nt›l› ve krizli dönemlerinde bile
hedef seçti¤i sektörlere yönelik
finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini sektörlerin
hizmet ve emrine sunmaya,
memnuniyetle devam etmektedir.

Bu  ba¤ lamda Schmi tz
Cargobull, ürünleri ile tek bafl›na
ürün yelpazesinde dünyan›n en

29Tören

RODER Üyeleri ‹kinci Parti
Römorklar›na Kavufltu

‹kinci Parti Yar› Römorklar›
Teslim Alan RODER Üyeleri

Alemdar Nakl. Tic. Ltd. fiti.
Alp Özler Ulus.Nakl.Taah.ve Tic.Ltd.fiti.
Arguntrans Ulus.Nakl.ve Tic.A.fi.
Ata Turizm ‹nfl. San.ve D›fl Tic.Ltd.Tfli.
Atom Nak.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Bar›flkanlar Ulus. Nakl. Tic. Ltd. Tfli.
Çobantur Nakl.Tur.ve Tic.Ltd. fiti.
Devnak Ulus. Nak.Tic. A.fi.
Ekol Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Erentur Transport Tic. Ltd. fiti.
Ernak Nakl. ve Tic. A.fi.
Erflan Ulus.Nakl.Tic. ve San. A.fi.
Esenler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Gündüz Gümrük Müflavirli¤i ve Tic. Ltd. fiti.
Gür Ulus. Nakl. ve Tic A.fi.
Harput Ulus. Nakl. Tur. Teks. ‹nfl. San.ve
Tic. Ltd. fiti.
Hat Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Hendek Transport A.fi.
‹zgiler Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Kalkan Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Karmer Ulus.Tafl.‹nfl. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Keskin Kartal Tafl. Tur. Tic. ve San. Ltd. fiti.
Medeto¤ullar› Ulus.Tafl.Ve Nakl. Ltd. fiti.
Meltem Ulus.Tafl. ve Tic. A.fi.
Mey D›fl Tic. ve Nakl. Ltd. fiti.
Nurnak Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Or›ya Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Oskar Ulus. Nakl.ve Tic. Ltd. fiti.
Öz-Er Trans Ulus.Tafl.Tic. ve San. Ltd. fiti.
Özgün Ulus. Nakl. Tic. A.fi.
Paptrans Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Salim Transport Nakl. San. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Semih Ulus. Tafl.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Star Ulus. Tafl. ve Tic. Ltd. fiti.
Supet Ulus. Tafl. Pet. Ür. Tuzim Tic. Ltd. fiti.
Susa Turizm ‹nfl. Nakl. ve D›fl Tic. Ltd. fiti.
Sütçüler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Tek Speed Ulus.Nakl. ve Tic. A.fi.
Tetnak Tafl.Tur. ve Tic A.fi.
Transça¤ Ulus.Nakl. ve Tic.Ltd.fiti.
Ulusoy Denizcilik A.fi.
Ulusoy Seyahat Nakl. A.fi.
Uluyol Ulus. Tafl. Tur. San. Tic. Ltd. fiti.
Ünkar Ulus. Nakl. ve Tic. A.fi.

RODER’in Römork Projesi kapsam›nda, Enka Pazarlama’ya sipariflini
verdi¤i Schmitz Cargobull marka yar› römorklar, RODER üyesi
tafl›mac›lara teslim edildi.

RODER büyük bir römork projesi gelifltirdi.
Bu asl›nda RO-RO Projesi’nin bir parças›
ve halkas› olan yan projeydi. RODER,
dünyan›n ortas›n› göstermeden, Hindistan’›n
acil bir milyon ton yükünü, Afganistan ve
‹ran’dan geçirip Avrupa’ya tafl›madan,
ayaklar› yere basan, ne istedi¤ini bilen bir
projeyi ortaya koydu. Bu projenin, ilk kez
b ir  f i k i r  ola rak  temmuz ay ›nda
konufluldu¤unu çok iyi an›ms›yorum. Bugün
aral›k ay›n›n bafl›nday›z ve 400 adetlik römork
projemizi tamamlamak üzereyiz. Bu ay›n
sonunda birinci aflama bitmifl oluyor. Kalan
k›s›m ise 2003 y›l›nda gerçekleflecek.

Olay, esasen fludur: Hepimiz belirli
aflamalardan geçmifl, belirli mesleki
tecrübeleri yaflam›fl, art›k masalarda
konuflulan hikayelere doymufl, tüccar
insanlar›z. Bu tüccar insanlara daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz ve ifl
bitireceksiniz. Biz, Say›n Saffet Ulusoy’dan
ö¤retiyi böyle ald›k. Yani uzaya do¤ru bir
yol göster ip, insanlar › arkan›zdan
sürüklemeyeceksiniz. ‹nsanlara flunu
diyeceksiniz: ‘Size bugüne kadar teknolojide
yar› römorka, 63 bin mark ödüyordunuz,
bugün en mükemmel teknolojiyle üretilen
p›r›l p›r›l römorklara 25 bin Euro (50 bin
Mark) ödüyorsunuz.’ RODER bir ifl yapt› ve
römork bafl›na 13 bin Euro para kazand›rd›.
Böylece römorku al›nabilir hale getirdi.
Üstelik de 32 ay vade yap›lmas›n› sa¤lad›.
Bu sayede, römorklar, onu alacak halde
olmayan nakliyecinin dahi ayda 750 Euro

“somun” “bolt on” teknolojisi ile üretilmifl
treylerler ve yeni standart jant ebatl› mega
treylerin de kullan›c›lar›n be¤enisine
sunulaca¤›n› belirterek, “Enka olarak bizler
de bu dev üretici ile ayn› anda bu yüksek
teknolojiye sahip ürünleri kullan›c›lara büyük
sat›fl organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.” diye konufltu.

Enka Pazarlama Yürütme Kurulu Üyesi Esen Kuntsal:

Krizde de Çözüm Sunduk

RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt Solako¤lu:

Ayaklar› Yere Basan Bir Proje



pay›n›z›n olabilmesi için, krize ald›rmadan
yat›r›m yapman›z gerekir.”

Cüneyt Solako¤lu’nun konuflmas›n›
tamamlamas›n›n ard ›ndan , RODER’in
Römork Projesi’ne kat›lan tafl›mac› firmalara
plaket verildi.

Toplam hacmi 600 yar› römorka ulaflan
ve 16 milyon Euro yat›r› m tutar› olan
RODER’in kombine tafl›mac›l›¤› daha da
verimli hale getirmek için gelifltirdi¤i Römork
Projesi’nden; flimdili k 150 uluslararas›
tafl›mac› firma yararland›.

gün ifller düze ç›kt›¤› zaman, sizin de bu
ticarette pay›n›z›n olabilmesi için, krize
ald›rmadan yat›r›m yapman›z gerekir. Biz
bunu yapt›k. Peki vizyonumuz ne? Size
söyleyeyim: Biz, RO-RO ile araçlar›n 75 bin
tanesini tafl›yoruz. Kalan 75 bin tanesi de
karadan gidiyor. Bu araçlar, Edirne’den
geçerek, Bulgaristan’› afl›p, oradan
Yugoslavya’y› afl›p, H›rvatistan, Slovenya
ya da Romanya ve Macaristan derken
s›¤mayacak. Bulgaristan, ‘beni haftasonlar›
rahats›z ediyorsun’ diyecek.

Oysa, nakliye devam edecektir. Enka,
ihracat›n› ve ithalat›n› yapacak. Enka’n›n
yükünü tafl›rsan›z siz tafl›yacaks›n›z.
Tafl›mazs›n›z, tafl›yabilen tafl›yacak.
Dolay›s›yla bu yar›fltan kopmamak esast›r.
Bu yar›fltan kopmamak için de sadece firma
olarak, problemlerinizi tek bafl›n›za çözüp,
senetlerinizi çeklerinizi halledip, gerekli
paray› kasaya koyup, huzur içinde eve
gitmek de¤ildir. Bu vizyon de¤ildir. Çünkü
nakliyeciler tek tek de güçlüdürler. Ama bir
araya geldikleri zaman, nakliyecinin karesi
kadar güçlüdürler. Nas›l güçlüdürler? Ben
çok itibarl› firmam› getirip, Enka ile bir
pazarl›¤a oturtsam ve dünyan›n en maharetli
tüccar› da olsam, Enka’y› bu fiyata, bu
flartlara getiremem. Bu ticaretin do¤as›nda
vard›r. Ticaretin kanunlar› yeniden yaz›lmaz.
Amerika’da bunu yazmaya kalkt›lar. Ça¤d›fl›
olmamak ve globalizasyon ad›na birden
bire dev firmalar evlendiler. Ticaret, kural›n›
tan›mayan› hiç tan›maz. Bugün evlenen
firmalara bak›n, dünya çap›nda firmalard›r.
Her birinin evlil i¤i, binlerce saatl ik
mühendislik hesaplar›na göre yap›lm›flt›r,
ancak yürümüyor. Ticaret, havadaki kuflu
iflaret etmek de¤ildir. Ticaret, av›n› bulmak
ve üstüne kararl›l›kla gitmektir. Ticaret ne
yapaca¤›n› bilmektir ve vizyonunu çizmektir.
Ben, ticaret dersini Türkiye’de 30 seneye
yak›nd›r tan›d›¤›m en büyük tüccardan
ald›¤›m için çok mutluyum. Bunu böyle
biliyorum. Teoride kaybedilecek, ‘Bsec Urta’
denilen topluluklarda kaybedilecek zaman›m
yok. Benim, Hindistan’›n Avrupa’ya tafl›nacak
mal›na talep olacak gibi uçuk-kaç›k bir fikrin
peflinde koflacak zaman›m da yok. Benim
vizyonum burada… Bugün 600 adet
römorkun al›m›n› yap›yoruz. Bu hiçtir. Amaç
m›d›r? De¤ildir ama 600 adet, kap›y›
açmakt›r. Aç›lan bu kap›dan, daha nice 600
yar› römork ç›kacakt›r. Türkiye, kombine
tafl›mac›l›¤› ö¤renecektir. Türkiye en
ça¤dafl aletlerle, en ça¤dafl mesleki
olanaklarla, Avrupa’daki nakliyecilere kök
söktürecektir.

vererek, alabilece¤i bir yak›nl›¤a
geldi. Belki bir baflka grup, bir
baflka müessese ya da imalatç›
bu ç›tay› biraz daha afla¤›ya
indirir -bir anlamda yükse¤e
ç›kart›r-, ve 25 bin Euro, 22 bin
Euro’ya iner. Zaten bizim
sektörün ihtiyac› 600 tane römork
de¤ildir. Sektörün ihtiyac› on
binlerce yar› römorktur. Bunlar
yenilenecektir. Benim flirketimin
‘jumbo’ tabir etti¤imiz yar›
römorklar› var. Ancak teknolojik
olarak eskidi¤i için, flimdi
koyacak yer bulam›yoruz. Bu
koflullarda yeni teknoloji ürünü
bir yar› römorka sahip olma
olana¤›n› RODER sa¤lad›. Bu,
bir anlamda RO-RO projesinin
bir  halkas›n› teflki l  eder.

Günlere t›kan›p kalan insan,
vizyonu olmayan insand›r. Bunlar›
aflmak gereki r .  A¤ustos
depremiyle bafllayan üç senelik
kabus senaryosu içinde, UND
RO-RO flirketleri hayat›n›n en
büyük yat›r›m›n› yapt›. Bugün
herhangi bir sanayici için dahi
çok büyük say›labilecek, 175
milyon dolar peflin bedelli,
yat›r ›ma imza att›.  Krizler
ola¤and›r, arada-s›rada gelir. Bir
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Es en Kunt sa l ’ › n  ko nufl mas ›n ›
tamamlamas›n›n ard›ndan kürsüye gelen
RODER Yönetim Kurulu Üyesi  Cüneyt
Solako¤l u; Enka’y› , sektör olarak çok
yak›ndan tan›d›klar›n› belirterek,  flunlar›
söyledi:

“80’li y›llarda 24 Ocak Kararlar›’yla Türkiye
gözünü d›flar›ya dikip, komflular›yla gerçek
anlamda ticarete bafllad›¤› zaman, Enka da
sermaye flirketi olarak çok önemli görevler
yapm›flt›r.

Nakliyecili¤e ilk bafllad›¤›m y›llarda biz
yükü, tonlarla de¤il, bin tonlarla tafl›rd›k. O
zamanlar ihracat seferberli¤i söz konusuydu.
Enka yetkilileriyle, o dönemler müthifl bir
kofluflturma içinde, uyumlu günler yaflam›flt›k.

Türkiye’nin gerçek anlamda, bugünkü
komflular›ndan ekonomik olarak farklar›n›
yara tan o bayrak koflusunda, ilk h›zl ›
koflucular o zamanki nakliyeciler ve ihracata
meyletmifl sanayicilerdi. O günleri hat›rlamak
bile hofl oluyor.”

“Hikayelere Doyduk”

RODER’in Römork Projesi’ni de¤erlendiren
Solako¤lu, söz konusu projenin asl›nda RO-
RO Projesi’nin bir parças› oldu¤unu belirtti.
RODER’in ne istedi¤ini bilen ve ayaklar› yere
basan bir projeyi ortaya koydu¤una dikkat
çeken Cüneyt Solako¤lu, flunlar› söyledi:

“Hepimiz belirli aflamalardan geçmifl,
belirli mesleki tecrübeleri yaflam›fl, art›k

masalarda konuflulan hikayelere
doymufl, tüccar insanlar›z.
Tüccar insanlara, daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz
ve ifl bitireceksiniz. Biz, Say›n
Saffet Ulusoy’dan ö¤retiyi böyle
ald›k.” dedi.

Dünyada ticaretin kanunlar›n›n
yeniden yaz›lmad›¤›n› söyleyen
Solako¤lu,

“Ticaret, havadaki kuflu iflaret
etmek de¤ildir. Ticaret, av›n›
bulmak ve üstüne kararl›l›kla
gitmektir. Ticaret ne yapaca¤›n›
bilmektir ve vizyonunu çizmektir.”
dedi.

Konuflmas›nda UND RO-RO
‹flletmeleri’nin yapt›¤› yat›r›mlara
da de¤inen Solako¤lu, sözlerini
flöyle sürdürdü:

“A¤ustos depremiyle bafllayan
üç senelik kabus senaryosu
içinde, UND RO-RO flirketleri
hayat›n ›n en büyük yat›r ›m›n›
yapt›. Bugün herhangi bir
sanayici için dahi çok büyük
say›labilecek, 175 milyon dolar
peflin tutar›nda yat›r›ma imza att›.
Krizler ola¤and›r, arada s›rada
gelir. Bir gün ifller düze ç›kt›¤›
zaman, sizin de bu ticarette

RODER’in Enka Pazarlama ile imzald›¤›
protokol kapsam›nda toplu al ›m›n›
gerçeklefltirdi¤i Schmitz Cargobull marka
yar› römorklar,  3 Aral›k 2002 tarihin de
Enka’n›n Tuzla’daki tesislerinde düzenlenen
bir törenle sahiplerine teslim edi ldi .

Kombine tafl›mac›l›¤› gelifl tirmek ve
üyelerine römork al›m›nda kolayl›k sa¤lamak
için ilk toplu römork al›m›n›  Frueh auf
firmas›ndan yapan RODER, ikinci toplu al›m
anlaflmas›n› ise Schmitz Cargobull
römorklar›n›n Türkiye distr ibütörü Enka
Pazarlama ile yapm›flt›. RODER’in sipariflini
verdi¤i 165 adet Schmitz yar› römorkun
üçüncü ve son partisini oluflturan 65 adedi
sahiplerini buldu.

Römorkl ar›n tes lim töre ninde aç› l›fl
konuflmas›n› yapan Enka Pazarlama Yürütme
Kurulu Üyesi Esen Kuntsal,  Enka
Pazarlama’n›n, Türkiye’nin en s›k›nt›l› ve krizli
dönemlerinde bile hedef seçti¤i sektörlere
yönelik finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketlerini, sektörlerin hizmet ve
emrine sunmaya devam etti¤ini söyledi.

Törene kat›lanlara, Schmitz Cargobull

hakk›nda bilgiler veren Esen
Kuntsal, Schmitz’in tek ürün
yelpazesinde dünyan›n en
büyü¤ü olmay›, 2001-2002
döneminde yapt›¤› 735 milyon
Euro’luk cirosuyla baflard›¤›n›
belirterek, “Schmitz, yükselmesini
istikrarla sürdüren ve önümüzdeki
5 y›l›n da karl ›l ›k, pers onel
politikas›, kalite, pazar pay› ve
ciro hedefleri  ile flimdiden
planlayarak gerçeklefltirm eyi
garantilemifl olan bir halka aç›k
flirket olarak, mükemmel
teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün
hizmetine Enka ile birl ikte
sunarak, bir ilke daha gururla
imza a tmaktad› r . ”  dedi .
Schmitz’in yeni ürünlerin imal ve
piyasaya sunulmas›nda da öncü
oldu¤unu ifade eden Esen
Kuntsal, 2003 y›l›nda korozyon
ve paslanmaya karfl›  10 y›l
garantili “s›cak galvanizli”
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büyü¤ü olmay›, 2001-2002 döneminde
yapt›¤›  735  milyon Euro’l uk ciros uyla
baflarm›fl, yükselmesini istikrarla sürdüren
ve önümüzdeki 5 y›l›n da karl›l›k, personel
politikas›, kalite, Pazar pay› ve ciro hedefleri
ile flimdiden planlayarak gerçeklefltirmeyi
garantilemifl olan bir halka aç›k flirket olarak,
mükemmel teknolojiler ihtiva eden, ürünlerini
en h›zl› biçimde sektörün hizmetine Enka ile
birlikte sunarak bir ilke daha gururla imza
atmaktad›r.

Schmitz Cragobull, 2004 y› l›nda
gerçeklefltirmeyi planlad›¤› 1 milyar 68 bin
Euro’luk cirosuyla sektörün en büyü¤ü
olman›n yan› s›ra halen Avrupa sath›ndaki
toplam 786 bin 899 metrakarelik alanda
kurulu 159 bin 747 metrekarelik 8 üretim
tesisiyle baflta Almanya ve ‹ngiltere olmak
üzere toplam 5 ülkede yap›lan üretime ilave
olarak bu ülkeler d›fl›nda da üretim ve montaj
planlamaktad›r. Bu ba¤lamda Almanya,
‹ngiltere,  Danimarka , Fransa, ‹spanya,
Portekiz, Avusturya, Romanya ve
Yunanistan’daki treyler merkezlerine
önümüzdeki 5 y›l zarf›nda yenilerinin de
eklenmesi planlanmaktad›r.

Yeni ürünlerin imal ve piyasaya
sunulmas›nda da öncü olan Schmitz, 2003
y›l›nda korozyon ve paslanmaya karfl› 10 y›l
garantili “s›cak galvanizli” “somun” “bolt on”
teknolojisi ile üretilmifl treylerler ve yeni
standart jant ebatl› mega treyler ini de
kullan›c›lar›n be¤enisine sunacakt›r.

Enka olarak bizler de bu dev üretici ile
ayn› anda bu yüksek teknolo jiye sahip
ürünleri kul lan›c› lara büyük sat ›fl
organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.

RODER ile oluflturdu¤umuz, Schmitz ve
Enka güçleriyle pekifltirdi¤imiz bu büyük
güç birli¤inin, tüm nakliye camias›na hay›rl›
olmas›n› temenni ediyorum.

Enka, 1950’li y›llar›n sonlar›ndan
itibaren inflaat ve taahhüt flirketi
olarak do¤mufl ve ülkemize
malolmufl, yurtd›fl›nda ülkemizin
45 y›l› aflk›n bir süredir çeflitli ülkeler
nezdinde baflar›yla temsil etmifl
bir taahhüt flirketidir. Biz de Enka
Pazarlama olarak böyle bir grubun
üyesi olmaktan gurur duyuyoruz.
Enka Pazarlama, 1970’li y›llarda
kurulmufl ve Türkiye’nin i lk
mümessillik firmalar›ndan olup,
Japon menfleli ifl makinelerinin
Türkiye mümessili olarak faaliyete
bafllayan ve o dönemler içinde
hayli küçük bir organizasyon olarak
benzer alanlara ad›m atm›fl, geçen
30 y›ll›k zaman zarf›nda ihracatç›
sermaye flirketi statüsünde ve ifl
makineleri mümessilli¤i alan›ndan
s›ras›yla forklift, jeneratör, deniz
motoru  ve a¤›r nakliye araç
filolar›na yüklü miktarlarda araç
temin eden, sizlerden ald›¤› güç
ve destekle sa¤l›ks›z ekonomik
ülke flartlar›na ra¤men istikrarla
büyüyen ve bugün itibariyle 150
civar›nda çal›flan›, yaklafl›k 75
milyon dolar cirosuyla Türkiye’nin
en önde gelen mümessil lik
flirketlerinden biri olman›n hakl›
gururunu tafl›maktad›r.

Enka Pazarlama, Türkiye’nin en
s›k›nt›l› ve krizli dönemlerinde bile
hedef seçti¤i sektörlere yönelik
finansman modelleri içeren çözüm
ve ürün paketler ini sektörler in
hizmet ve emrine sunmaya,
memnuniyetle devam etmektedir.

Bu  ba¤ lamda Schmi tz
Cargobull, ürünleri ile tek bafl›na
ürün yelpazesinde dünyan›n en
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RODER Üyeleri ‹kinci Parti
Römorklar›na Kavufltu

‹kinci Parti Yar› Römorklar›
Teslim Alan RODER Üyeleri

Alemdar Nakl. Tic. Ltd. fiti.
Alp Özler Ulus.Nakl.Taah.ve Tic.Ltd.fiti.
Arguntrans Ulus.Nakl.ve Tic.A.fi.
Ata Turizm ‹nfl. San.ve D›fl Tic.Ltd.Tfli.
Atom Nak.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Bar›flkanlar Ulus. Nakl. Tic. Ltd. Tfli.
Çobantur Nakl.Tur.ve Tic.Ltd. fiti.
Devnak Ulus. Nak.Tic. A.fi.
Ekol Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Erentur Transport Tic. Ltd. fiti.
Ernak Nakl. ve Tic. A.fi.
Erflan Ulus.Nakl.Tic. ve San. A.fi.
Esenler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Gündüz Gümrük Müflavirli¤i ve Tic. Ltd. fiti.
Gür Ulus. Nakl. ve Tic A.fi.
Harput Ulus. Nakl. Tur. Teks. ‹nfl. San.ve
Tic. Ltd. fiti.
Hat Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Hendek Transport A.fi.
‹zgiler Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Kalkan Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Karmer Ulus.Tafl.‹nfl. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Keskin Kartal Tafl. Tur. Tic. ve San. Ltd. fiti.
Medeto¤ullar› Ulus.Tafl.Ve Nakl. Ltd. fiti.
Meltem Ulus.Tafl. ve Tic. A.fi.
Mey D›fl Tic. ve Nakl. Ltd. fiti.
Nurnak Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Or›ya Ulus. Nakl. Ltd. fiti.
Oskar Ulus. Nakl.ve Tic. Ltd. fiti.
Öz-Er Trans Ulus.Tafl.Tic. ve San. Ltd. fiti.
Özgün Ulus. Nakl. Tic. A.fi.
Paptrans Ulus. Nakl. ve Tic. Ltd. fiti.
Salim Transport Nakl. San. D›fl Tic. Ltd. fiti.
Semih Ulus. Tafl.Tur.Tic. Ltd. fiti.
Star Ulus. Tafl. ve Tic. Ltd. fiti.
Supet Ulus. Tafl. Pet. Ür. Tuzim Tic. Ltd. fiti.
Susa Turizm ‹nfl. Nakl. ve D›fl Tic. Ltd. fiti.
Sütçüler Ulus. Nakl. San. ve Tic. Ltd. fiti.
Tek Speed Ulus.Nakl. ve Tic. A.fi.
Tetnak Tafl.Tur. ve Tic A.fi.
Transça¤ Ulus.Nakl. ve Tic.Ltd.fiti.
Ulusoy Denizcilik A.fi.
Ulusoy Seyahat Nakl. A.fi.
Uluyol Ulus. Tafl. Tur. San. Tic. Ltd. fiti.
Ünkar Ulus. Nakl. ve Tic. A.fi.

RODER’in Römork Projesi kapsam›nda, Enka Pazarlama’ya sipariflini
verdi¤i Schmitz Cargobull marka yar› römorklar, RODER üyesi
tafl›mac›lara teslim edildi.

RODER büyük bir römork projesi gelifltirdi.
Bu asl›nda RO-RO Projesi’nin bir parças›
ve halkas› olan yan projeydi. RODER,
dünyan›n ortas›n› göstermeden, Hindistan’›n
acil bir milyon ton yükünü, Afganistan ve
‹ran’dan geçirip Avrupa’ya tafl›madan,
ayaklar› yere basan, ne istedi¤ini bilen bir
projeyi ortaya koydu. Bu projenin, ilk kez
b ir  f i k i r  ola rak  temmuz ay ›nda
konufluldu¤unu çok iyi an›ms›yorum. Bugün
aral›k ay›n›n bafl›nday›z ve 400 adetlik römork
projemizi tamamlamak üzereyiz. Bu ay›n
sonunda birinci aflama bitmifl oluyor. Kalan
k›s›m ise 2003 y›l›nda gerçekleflecek.

Olay, esasen fludur: Hepimiz belirli
aflamalardan geçmifl, belirli mesleki
tecrübeleri yaflam›fl, art›k masalarda
konuflulan hikayelere doymufl, tüccar
insanlar›z. Bu tüccar insanlara daima ayaklar›
yere basan projeler üreteceksiniz ve ifl
bitireceksiniz. Biz, Say›n Saffet Ulusoy’dan
ö¤retiyi böyle ald›k. Yani uzaya do¤ru bir
yol göster ip, insanlar › arkan›zdan
sürüklemeyeceksiniz. ‹nsanlara flunu
diyeceksiniz: ‘Size bugüne kadar teknolojide
yar› römorka, 63 bin mark ödüyordunuz,
bugün en mükemmel teknolojiyle üretilen
p›r›l p›r›l römorklara 25 bin Euro (50 bin
Mark) ödüyorsunuz.’ RODER bir ifl yapt› ve
römork bafl›na 13 bin Euro para kazand›rd›.
Böylece römorku al›nabilir hale getirdi.
Üstelik de 32 ay vade yap›lmas›n› sa¤lad›.
Bu sayede, römorklar, onu alacak halde
olmayan nakliyecinin dahi ayda 750 Euro

“somun” “bolt on” teknolojisi ile üretilmifl
treylerler ve yeni standart jant ebatl› mega
treylerin de kullan›c›lar›n be¤enisine
sunulaca¤›n› belirterek, “Enka olarak bizler
de bu dev üretici ile ayn› anda bu yüksek
teknolojiye sahip ürünleri kullan›c›lara büyük
sat›fl organizasyonlar› ile sunmaktan mutluluk
duyaca¤›z.” diye konufltu.

Enka Pazarlama Yürütme Kurulu Üyesi Esen Kuntsal:

Krizde de Çözüm Sunduk

RODER Yönetim Kurulu Üyesi Cüneyt Solako¤lu:

Ayaklar› Yere Basan Bir Proje


